YouTube Suchmaschine fir mehr Sichtbarkeit im Netz

Videos auf YouTube zu stellen dient nicht nur dazu mehr Besucher lber diesen Kanal auf die eigene Webseite
zu lenken sondern auch dem Vertrauensaufbau. Die YouTube Suchmaschine verhilft lhnen zu mehr Sichtbarkeit
im Netz, denn die Videos werden auch von Google registriert und in der Google-Suche Ihren Interessenten

angezeigt.

Auch wir nehmen in regelmaliigen Abstanden kurze Videos auf und verbreiten diese lber unseren Blog und
soziale Netzwerke als zusatzlichen Mehrwert fir unsere Kunden. Unsere besten Tipps zur Nutzung der YouTube
Suchmaschine haben wir lhnen in diesem Artikel zusammengestellt.

Wie konnen Sie die YouTube Suchmaschine fiir Ihren Unternehmens-Erfolg nutzen?
» Interessante Inhalte bieten

Die YouTube Suchmaschine ist wie Facebook & Co. ein soziales Netzwerk. Das heif3t: Es geht darum Inhalte zu
liefern, die tolle Mehrwerte bieten, unkonventionell oder neu sind. Die Nutzer sollen lhr Video moglichst an die
eigenen Freunde und Kontakte weiterempfehlen und verbreiten, um die viralen Effekte von sozialen
Netzwerken zu nutzen.

»  Auch nach der Online-Stellung dran bleiben

Um die Kraft lhrer Videos weiter zu nutzen, sollten Sie bei Nutzerfragen oder Diskussionen nicht auBen vor
bleiben. Reagieren und kommunizieren Sie mit Ihren Zuschauern, Interessenten und Kunden. Prasentieren Sie
lhre Expertise bei Fragen oder Anregungen und interagieren Sie. Das schafft Vertrauen! Im anonymen Internet
ist eine vertrauensvolle Beziehung die Basis fiir einen Kauf oder eine Buchung.

» Wasist lhr Ziel?
Was mochten Sie mit lhren YouTube Videos erreichen? Mdchten Sie sich als Experte positionieren und eine

Beziehung zu Interessenten aufbauen? Oder mochten Sie Ihre Produkte vorstellen, die vielleicht besonders
erklarungsbeddrftig sind? Mochten Sie das Image lhres Unternehmens verbessern?

Das sind wichtige Fragen, die Sie sich vor der Erstellung lhrer Videos stellen sollten, um die richtigen Inhalte
auszuwahlen.
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> Nutzen Sie die YouTube-Statistiken

Die YouTube Suchmaschine bietet lhnen eigene Statistiken und Auswertungen zu lhren Videos. Wie oft wurden
die einzelnen Videos aufgerufen? Wann sind Abbriiche zu verzeichnen? Und viele weitere spannende
Informationen finden Sie in Ihren YouTube Statistiken.

Lernen Sie daraus! Gibt es bspw. einen bestimmten Zeitpunkt, zu dem viele Nutzer das Video abbrechen,
sollten Sie hier tiberlegen woran das liegen kdnnte und fiir das nachste Video daraus lernen.

> Verbreiten Sie Ihre Videos liber alle Kanile

Um die héchst mogliche Aufmerksamkeit fir Ihre Videos zu erreichen, sollten Sie alle Kandle nutzen, um es zu
verbreiten, also soziale Netzwerke (facebook, Twitter, Google+, Xing usw.), einbinden auf dem Blog oder der
Webseite und vielleicht auch lber Ihre Newsletter darauf verweisen.

Regen Sie Ihre Kunden, Kontakte und Interessenten zum Diskutieren an, um eine moglichst gute Verbreitung zu
erzielen!

Nutzen Sie die Chance durch Ihre Videos einen echten Mehrwert fur lhre Kunden zu bieten und behandeln Sie
Fragestellungen, die fiir Ihre Zielgruppe spannend sind. Was wird dariliber hinaus diskutiert? Was interessiert
lhre Zielgruppe? In den Kommentaren finden Sie oft viele Anregungen und haben die Moglichkeit lhre
Zielgruppe und deren Interessen noch besser kennenzulernen. Nutzen Sie dieses Wissen fir |hr Business!
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Uber die Autoren

Elisabeth & René Penselin

Elisabeth und René Penselin sind Griinder und Begleahlreicher| © T
Unternehmensprojekte, die sie in den letzten 15redahin
unterschiedlichen Funktionen, ob als  Geschaftsfiih
Marketingleiter, Trainer, Unternehmensberater o]
Vertriebsmanager erfolgreich unterstitzt haben.

Urspringlich kommt René Penselin aus der Betriathsstiaft und
dem klassischen Verkauf, wo er lange Jahre als lygana Handel
und Industrie tatig und fir 24 Millionen Euro Unzsa
verantwortlich war. Elisabeth Penselin kommt ausr
Kommunikationspsychologie und spezialisierte sichngll fir das
Onlinemarketing.

Sie selbst haben 2009 das Unternehmen WiPeC gegriurdl von heute auf morgen
komplett tber das Internet aufgebaut. Mittlerwajwinnen sie 80% lhrer Kunden online,
besitzen mehrere florierende Internet-Projekte,egfolgreiches Mitgliederprojekt sowie ein
funfkopfiges Mitarbeiter-Team.

Als Unternehmensberater, Trainer und Coaches uiteen sie
heute kleine und mittelstandische Unternehmen s&ragberufler
bei der Kundengewinnung im Internet — deutschlarighsewie in
der Schweiz und Osterreich.

Ihre Kunden schéatzen zum einen ihren grof3en Enfgjsschatz im
Online Marketing und Verkauf, als auch ihre heragenden und
professionell ausgebildeten Beraterfahigkeiten, niunden
gemeinsam die passende Onlinestrategie zu entwiaked dann
auch in die Praxis umzusetzen.

Mit ihrem Team aus Social Media und Content Managér-
Experten und Webdesignern bieten sie die optimaiategische Beratung sowie deren
professionelle Umsetzung fur mehr neue Kunden dasinternet.

Elisabeth und René Penselin flihren ihr Unternehmagh dem Motto ,nicht fragen, geht das,
sondern: wie geht das?".
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Eine detailliertere Beschreibung der WiPeC-Dienstilmgen finden Sie auf ihrer Website
http://www.kundengewinnung-im-internet.com

Wenn Sie Fragen zu ihren Dienstleistung haben, dann rufen Sie das WiPeC-Team an
unter 0351. 843 58 41 an oder schicken Sieihnen eine E-Mail an info@wipec.de

Das Team freut sich, wenn sie auch lhre Unterneber@wicklung positiv starken kann!
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